Kako se pripremiti za domaca i strana ulaganja
te kako ulagacu ucinkovito prezentirati vasu lokaciju

KAKO SE PRIPREMITI ZA DOMACA | STRANA ULAGANJA

= Koje su koristi od izravnih stranih ulaganja
» Sto potencijalne ulagace interesira na drzavnoj razini
Infrastruktura
Radna snaga
Poslovno okruzenje
Makroekonomski pokazatelji
Operativni troskovi
Kvaliteta Zivota
Pristup trzistima
Zakonska regulativa
Nacionalni poticaji za ulaganje
= Sto potencijalni ulagadi ocjenjuju prilikom
odabira lokacije za ulaganja na lokalnoj razini
Infrastruktura
Dostupnost kvalificirane radne snage
Podrska lokalnih vlasti
Porezna politika na lokalnoj razini
Pristup glavnim prometnicama
Kvaliteta Zivota
Lokalni poticaji za ulaganje
» Kako se ulagaci ponasaju u odabiru lokacije
= Pitanja na koja je potrebno odgovoriti u procesu
stvaranja uvjeta za privlacenje ulaganja
Koja je uloga lokalne uprave u privlacenju ulaganja
Koje su karakteristike ucinkovite lokalne uprave
Koraci u ciljanju ulagaca
Kljucni faktori uspjeha u stvaranju uvjeta za
uspjesno privlacenje ulaganja
* Ulagacka matrica za odabir lokacije

KAKO ULAGACU UCINKOVITO PREZENTIRATI VASU LOKACIJU

= Investicijski ciklus - faze investicijskog projekta

= (Cilj prezentiranja lokacije

» Pozicioniranje u prezentiranju lokacije

= Komuniciranje informacija potencijalnom ulagacu

* Pravac komunikacije informacija potencijalnom ulagacu

» Struktura prezentacije potencijalnom ulagacu

»= Uvodni dio

* Tko je od ulagaca vec ovdje - ulagaci koji su veé
prisutni na lokaciji/u Zupaniji

* |zjave ulagaca koji su vec prisutni na lokaciji/u zupaniji

» Poslovne prilike za ulagaca - (Key selling points)

= Definiranje klju¢nih poslovnih izazova vaznih za
potencijalnog ulagaca

» Prezentiranje ,,paketa poticaja“

* Dogovaranje koraka koji slijede u buducnosti



