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PROGRAM 
 

DANI OTVORENIH VRATA PODUZETNIČKIH INKUBATORA ISTARSKE 
ŽUPANIJE 

 

1. Srijeda, 27. lipnja 2018. od 09.00 do 14.00 sati, Pula (Istarska razvojna 

agencija; Mletačka 12, 52100 Pula) 

 Institucionalna i financijska podrška poduzetnicima i obrtnicima  
- Istarska županija; 
- Grad Pula; 
- Istarska  razvojna agencija. 

 

 Stručna edukacija: Mala škola pravnih savjeta za MSP-ove i obrtnike 

(Snežana Klarić) 

2. Četvrtak,  28. lipnja 2018. od 09.30 do 16.00 sati, Rovinj (Poduzetnički 

inkubator Rovinj-Coworking, A. Ferri 37A, 52210 Rovinj) 

 

 Institucionalna i financijska podrška malom i srednjem poduzetništvu 
- Grad Rovinj - Rovigno; 
- Istarska razvojna agencija. 

 

 Stručna edukacija: Uvod u poduzetništvo; uspješno pokretanje i 
financiranje start-up poduzeća  (Zrinski Pelajić) 
 
 

3. Petak, 29. lipnja 2018.  od 09.30 do 16.00 sati, Poreč (Poduzetnički inkubator 

Poreč, Žbandaj 34 a, 52440 Poreč) 

 Institucionalna i financijska podrška malom i srednjem poduzetništvu 
- Grad Poreč - Parenzo; 
- Istarska razvojna agencija. 

 Stručna edukacija: Kako izraditi pametan poslovan plan? (Dolores 
Pušar Banović) 
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I.DAN 

Srijeda, 27.6.2018. 

09.00-14.00 sati 

MALA ŠKOLA PRAVNIH SAVJETA ZA MSP-OVE I OBRTNIKE 

 

Mjesto održavanja: Pula (Istarska razvojna agencija; Mletačka 12, 52100 Pula) 

 

08:45 – 09:00 

Registracija sudionika i kava dobrodošlice 

09.00 – 10.00  

Predstavljanje i uvodna riječ; 

Istarska razvojna agencija – IDA d.o.o. 

Institucionalna i financijska podrška poduzetnicima i obrtnicima;  

Istarska županija; 

Grad Pula;   

Istarska razvojna agencija. 
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10.00 – 14.00 

Stručna edukacija na temu „Mala škola pravnih savjeta za male i srednje poduzetnike i 

obrtnike“ 

I. Osnivanje obrta i poduzeća uz  osnove poreznog sustava 

 

 Najčešći pravni oblici putem kojih fizičke osobe posluju 

 Razlika između obrta, d.o.o. i j.d.o.o. 

 Troškovi osnivanja 

 Odgovornost 

 Osnove poreza, doprinosa i ostalih javnih davanja 

 

 

II. Radni odnosi 

 

 Zasnivanje radnog odnosa,  

 Plaća i ostala prava radnika 

 Evidencije na radu 

 prestanak ugovora o radu 

 

III. Sklapanje ugovora i naplata tražbina 

 

 Kada ugovor nastaje  

 Rokovi ispunjenja obveza 

 Zastara  

 Raskid ugovora 

 Osiguranje i naplata tražbina 

 Kako pronaći koju imovinu dužnik ima i na kojoj imovini je naplata najefikasnija 

 Ovršna / vjerodostojna isprava - razlika u postupku naplate i time brzini naplate 

 Rasprava/Pitanja i odgovori 
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II. DAN  

Četvrtak, 28.6.2018. 

09.30 - 16.00 sati 

UVOD U PODUZETNIŠTVO; USPJEŠNO POKRETANJE I FINANCIRANJE START-UP 

PODUZEĆA 

 

Mjesto održavanja: Rovinj (Poduzetnički inkubator Rovinj-Coworking, A. Ferri 37A, 52210 

Rovinj) 

 

09:00 – 09:30 

Registracija sudionika  

 

09.30 – 10.00  

Predstavljanje i uvodna riječ; 

Institucionalna i financijska podrška poduzetnicima i obrtnicima; 

Grad Rovinj - Rovigno; 

Istarska razvojna agencija. 
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10.00 – 16.00 

Stručna edukacija na temu „Uvod u poduzetništvo; uspješno pokretanje i financiranje 

start-up poduzeća  “ 

I. Put od poslovne ideje do profita  

 Poslovne ideje i poduzetništvo  

 Poslovna ideja i poslovna prilika  

 Poslovne ideje i komercijalni potencijal  

 Provjera poslovne ideje – analiza tržišta  

 Provjera poslovne ideje – SWOT analiza  

 Put od poslovne ideje do profita  

 

II. Kako pokrenuti vlastiti start-up  

 Poduzetnički proces  

 Motivacija za poduzetnički pothvat  

 Kako postati poduzetnik  

 Institucionalni okvir  

 Tržišne mogućnosti  

 Resursi poduzetnika  

 Što je start-up poduzeće  

 Elementi uspješnog start-up poduzeća  

 Prepreke inovacijskoj aktivnosti poduzeća  

 Što je potrebno da se postane uspješni start-up poduzetnik  

 Najčešće greške start-up poduzetnika  
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III. Važnost poslovnog (Business) plana  

 Što je poslovni plan  

 Zašto radimo poslovni plan  

 Proces poslovnog planiranja  

 Što poslovni plan opisuje  

 Za koga radimo poslovni plan  

 Tko radi poslovni plan  

 Sadržaj i struktura poslovnog plana  

 Prezentacija poslovnog plana  

 

IV. Fokusiranost na kupce  

 Kupac kao svrha poslovanja  

 Gerila marketing  

 Razvoj kreativnog marketinga  

 Važnost digitalnog marketinga  

 Što je CRM i zašto nam treba  

 Kako kupcu dodavati vrijednost  

 Tko je dobar kupac  

 Što razara naš odnos s kupcima  
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V. Važnost financiranja start-up poduzeća  

 Važnost financiranja start-up poduzeća  

 Nedostatak kapitala u ranoj fazi razvoja poduzeća  

 „Dolina smrti”  

 Odluke o financiranju start-upa  

 Aspekti financiranja zaduživanjem  

 Prednosti i nedostaci kredita  

 Kako odabrati pravi izvor financiranja  

 Tuđi izvori financiranja start-up poduzeća u RH  

 Vlastiti izvori financiranja start-up poduzeća u RH  

 Skupno financiranje (crowdfunding)  

 

VI. Odnos start-up poduzeća prema Banci  

 Kreditni rejting  

 „Karakterni“ krediti  

 Kako razmišlja poduzetnik  

 Kako razmišlja bankar  

 Što uvjetuje razmišljanje bankara  

 Što poduzetnik mora banci dokazati  

 

VII. Kreditne linije HBOR  

 Mikrokreditiranje uz potporu EU  

 Program kreditiranja početnika/start-up poduzetnika  

 

VIII. Instrumenti HAMAGBICRO  

 Mikro kreditiranje  

 ESIF Mikro investicijski zajam  

 Program jamstva – EU početnik  
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IX. Vlastiti izvori financiranja start-up poduzeća u RH  

 Bootstrapping  

 Financiranje start-upova rizičnim kapitalom  

 Financiranje rizičnim kapitalom vs financiranje kreditom  

 Cijena rizičnog kapitala i rizik  

 Faktori rizika ulaganja u rizični kapital  

 Poslovni anđeli (neformalni rizični kapital)  

 Mreža poslovnih anđela u RH (CRANE)  

 

X. Financiranje start-up poduzeća od strane VC i PE fondova  

 Karakteristike formalnog rizičnog kapitala  

 Venture Capital (VC) fondovi  

 Private Equity (PE) fondovi  

 VC/PE financiranje prema fazama  

 Što fondovi rizičnog kapitala (FRK) očekuju od start-upova  

 Prednosti i nedostaci partnerstva start-up poduzeda sa FRK  

 Ključne stavke pregovora start-upa i FRK  

 Proces ulaganja FRK-a u start-up poduzede  

 Ključni faktori koji FRK analizira kod start-upa  

 Izlazne strategije kao važan element pregovora  

 Proces dubinskog snimanja (due diligence)  

 Pitanja i odgovori/ Rasprava 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 
 
„Projekt je sufinancirala Europska unija iz Europskog fonda za regionalni razvoj.”  

 

 

 

III. DAN  

Petak, 29.6.2018. 

09.30 - 16.00 sati 

KAKO IZRADITI PAMETAN POSLOVAN PLAN? 

 

 

Mjesto održavanja: Poreč (Poduzetnički inkubator Poreč, Žbandaj 34 a, 52440 Poreč) 
 
09.00 – 09.30 

Registracija sudionika  

09.30 – 10.00  

Predstavljanje i uvodna riječ; 

Institucionalna i financijska podrška poduzetnicima i obrtnicima;  

Grad Poreč - Parenzo; 

Istarska razvojna agencija. 
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10.00 – 16.00 

Stručna edukacija na temu „Kako izraditi pametan poslovan plan?“ 

I. Poslovni plan 

 Pokretanje poduzetničkog pothvata i poslovni plan 

  Poslovni plan vs investicijska studija 

II. Elementi poslovnog plana 

 Svrha i sadržaj poduzetničkog pothvata 

 Podaci o investitoru 

 Ocjena tržišnih mogućnosti poduzetničkog pothvata 

 Tehničko – tehnološki elementi poduzetničkog pothvata 

 Lokacija poduzetničkog pothvata 

  Dinamika i struktura zaposlenih 

 Menadžment poduzetničkog pothvata 

 Marketing poduzetničkog pothvata 

 Financijski elementi poduzetničkog pothvata 

 Formiranje ukupnog prihoda 

 Investicije u dugotrajnu imovinu 

 Rashodi poslovanja 

 Investicije u kratkotrajnu imovinu (neto obrtna sredstava) 

 Izvori financiranja i obveze 

 Račun dobiti i gubitka 

 Financijski tok 

 Bilanca 

 Ekonomski tok 

  Financijsko - tržišna ocjena poduzetničkog pothvata 

 Statičke metode ocjene 

  Dinamičke metode ocjene 

 Ocjena osjetljivosti poduzetničkog pothvata 

 Pitanja i odgovori/ Rasprava 


